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1.  The Dy. General Manager 

Corporate Relationship Dept. 

BSE Ltd.  

Phiroze Jeejeebhoy Towers,  

Dalal Street 

MUMBAI – 400 001 

Scrip Code No:  532301 

 

2.  The Secretary 

National Stock Exchange of India Ltd 

Exchange Plaza, 5th Floor 

Plot No. C /1, G. Block 

Bandra‐Kurla Complex 

Bandra (E) 

MUMBAI – 400 051 

Scrip symbol: TATACOFFEE 

 

Dear Sir(s), 

 

Sub: Transfer of Shares to Investor Education and Protection Fund (IEPF) 

 

This is to inform you that in compliance with the requirements of Section 124(6) of the Companies Act, 

2013 read with the Investor Education and Protection Fund Authority (Accounting, Audit, Transfer and 

Refund) Rules, 2016,  as  amended  to date,  the Company has published  an  advertisement  for  giving 

notice to the equity shareholders who have not claimed their dividends for seven or more consecutive 

years and whose shares are liable for transfer to the IEPF Demat Account. 

 

We enclose herewith copy of the notice published  in  ‘Business Line’ &  ‘Kannada Prabha’ on April 10, 

2021, pertaining to transfer of the said equity shares to IEPF.  

 

This disclosure is made in terms of the requirements of Regulation 30 of SEBI (Listing Obligations and 

Disclosure Requirements) Regulations, 2015. 

 

Thanking you, 

 

For Tata Coffee Limited 

 
Anantha Murthy N 

Head – Legal & Company Secretary 

 

Encl.: As above. 
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NANDANA JAMES

Mumbai, April 9

With  soaring  Covid­19  cases
and  resultant  lockdowns
threatening  to  disrupt  busi­
nesses, FMCG companies con­
tinue with the strategies that
helped them tide through the
pandemic  last  year.  These  in­
clude strengthening of direct­
to­consumer  channels,  build­
ing  optimal  inventory  levels,
ensuring  stocks  are  near  the
selling  point  and  increasing
the  frequency  of  supplies  to
distributors and outlets in the
impacted markets.

The  essential  nature  of
FMCG  products  and  the
changes put in place over the
past  year  of  operating  amid
the  pandemic,  would  ensure
minimal business disruption,
FMCG  companies  told  Busi-
nessLine.  “We  are  better  pre­
pared  this  year…  During  the
national  lockdown  last  year,
we undertook a few initiatives
to  ensure  the  availability  of
our  products  to  our  con­
sumers  across  the  country
through  our  direct­to­con­
sumer  portal  Saff��ola  Store,  as

well  as  last­mile  partnerships
with national aggregators. We
will  continue  innovating  to
cater to our consumers,” said
Marico’s spokesperson. 

ITC  also  has  a  fully  opera­
tional ITC e­store in all metro
cities,  which  can  meet  con­
sumer  requirements  directly,
the  company’s  spokesperson
said.  “Over  the  period  of  the
pandemic, we have developed
strong operating policies and
agile  organisational  struc­
tures for dealing with all types
of  market  constraints  and
volatility.”

Leveraging learnings
Companies  are  leveraging
learnings from the experience
of ensuring business continu­
ity  amid  the  pandemic  over
the past year to ensure supply
chain agility. 

For instance, Dabur India is
applying  learnings  from  last
year  to  streamline  its  supply
chain,  according  to  Adarsh
Sharma,  Executive  Director­
Sales,  Dabur  India.  “Some  of
the  measures  implemented
last  year,  like  order­booking

through  our  call  centre  and
WhatsApp,  continue  to  func­
tion  and  have  been  stepped
up. 

“Also, we have increased the
frequency  of  supplies  to  dis­
tributors  and  outlets  in  the
impacted markets to tide over
any potential impact.”

Hindustan  Unilever’s
spokesperson  affi��rmed  that
supply chain agility and resili­
ence  have  signifi��cantly  im­
proved over the last year — not
just  for  HUL  but  even  for  its
partners — and this has made
the supply chain function bet­
ter  and  be  prepared  as  a
whole. 

Emami is beefi��ng up its sup­
ply chain by building stock of
both fi��nished goods as well as

RMPM,  wherever  necessary.
“We  are  also  trying  to  ensure
that our stocks are nearest to
the  selling  point  as  much  as
possible so that our response
time  is  minimised  to  tackle
the  situation  in  the  event  of
any disruption. 

“However, currently, we see
no disruption anywhere,” said
Harsha  V  Agarwal,  Director,
Emami Ltd. 

As  a  proactive  measure,
Godrej  Consumer  Products
Limited  has  ramped  up  its
production levels, apart from
building  optimal  inventory
levels  across  multiple  points
in  its  supply  chain  from
factories to warehouses across
the country, said Sunil Kataria,
CEO ­ India & SAARC, GCPL. “We

do  not  expect  any  supply
chain disruptions,” he said. 

Continuous supply
Ullas Kamath, Joint Managing
Director  at  Jyothy  Laborator­
ies,  also  said  he  does  not  ex­
pect any business disruption.
Considering  possible  lock­
downs,  the  company  has
aligned  its  supply  chain  and
retail distribution to ensure a
continuous  supply  of
products, he said. 

“As  an  essentials  provider,
the  disruption  to  our  own
business  is  going  to  be  fairly
limited  because  of  the  lock­
down in place,” said Kartik Jo­
hari – Vice President Nobel Hy­
giene,  a  maker  of  adult
diapers. “Lockdown or not, the
demand for diapers and sanit­
ary  napkins  will  not  reduce.
What will be impacted are de­
livery  systems.  Last  year,  our
fi��eld  staff��  and  regional  man­
agers went out of their way to
personally  deliver  consign­
ments  to  users,  especially  in
regions  where  diapers  were
falling  short.  Our  customer
service  stayed  on  the  phone
for  hours,  noting  addresses,
writing  down  problems.  This
time too, if it comes to that, we
will do the same,” said Johari. 

Firms look to leverage learnings to ensure

minimal disruption, business continuity

Companies said supply chain agility and resilience have improved

Despite spectre of lockdowns, FMCG
companies better prepared this year

BLOOMBERG

April 9

Enough  vaccines  have  now
been administered to fully vac­
cinate about fi��ve per cent of the
global population — but the dis­
tribution  has  been  lopsided.
Most vaccines are going to the
wealthiest countries. 

As of Thursday, 40 per cent of
the  Covid­19  vaccines  admin­
istered  globally  have  gone  to
people  in  27  wealthy  nations
that represent 11 per cent of the
global  population.  Countries
that make up the least­wealthy
11 per cent have gotten just 1.6
per cent of Covid­19 vaccines ad­
ministered so far, according to
an analysis of data collected by
the Bloomberg Vaccine Tracker.
In other words, countries with
the highest incomes are vaccin­
ating 25 times faster than those

with  the  lowest.  Bloomberg’s
database  of  Covid­19  vaccina­
tions  has  tracked  more  than
726 million doses administered
in 154 countries. 

The U.S., for example, has 24
per cent of the world’s vaccina­
tions but just 4.3 per cent of the
population, while Pakistan has
0.1 per cent of the vaccine cover­
age for 2.7 per cent of the global
population.  The  pattern  is  re­
peated across the globe and fol­
lows  eff��orts  by  wealthy  coun­
tries to pre­purchase billions of
doses  of  vaccines,  enough  to
cover their populations several
times over. 

The U.S. is on track to cover 75
per cent of its residents in the
next three months. Meanwhile,
nearly  half  of  countries  still
haven’t  reached  1  per  cent  of
their  populations.  The  dispar­

ity  calculations  don’t  include
more than 40 countries, mostly
among  the  world’s  poorest,
that don’t yet have public vac­
cination data. 

A world of difference
There’s  no  mechanism  to  en­
sure  equitable  distribution
worldwide. If all of the world’s
vaccines  were  distributed
based  on  population,  the  U.S.

would  have  administered
nearly six times its fair share.  .
Topping the list are the UAE and
Israel,  with  nine  and  12  times
their  population­based  share,
respectively.

The  world’s  least  wealthy
continent,  Africa,  is  also  the
least vaccinated. Of its 54 coun­
tries,  only  three  have  have  in­
oculated more than 1 per cent
of their populations. 

Conversely, the inoculation drive 

takes a hit in least­wealthy countries 

Wealthy countries pre-purchase billions of doses of vaccines,

enough to cover their populations several times over AP

Wealthiest countries getting vaccinated 25 times faster

REUTERS

New Delhi, April 9

The  Serum  Institute  of  India
(SII) is legally compelled to ship
coronavirus  vaccine  to  global
vaccine sharing facility COVAX,
its co­lead Gavi has told Reuters,
a provision that could complic­
ate  the  fi��rm's  eff��orts  to  boost
domestic supplies.

India, where infections have
surged to 13.06 million,suspen­
ded  all  major  exports  of  vac­
cines last month to fi��ll demand
at  home,  forcing  the  world's
biggest vaccine maker to divert
nearly all its production to the
domestic market.

"The  agreement  is  legally
binding  and  served  as  a  basis
for  the  fi��rst­round  allocation
document,  which  has  been
communicated  to  all  particip­
ating  economies,"  a  Gavi
spokeswoman said in an email.

The  pact  specifi��ed  Gavi

would  receive  1.1  billion  doses
of  either  AstraZeneca  vaccine
or  that  of  Novavax  from  SII,
with  200  million  committed,
and the rest on option.

SII  partner  AstraZeneca  has
already issued it a legal notice
over delays to other shipments,
even  as  many  Indian  States
have complained of a shortage
faced by priority recipients..

Gavi said its pact with SII took
eff��ect  when  the  World  Health
Organization approved the As­
traZeneca shot on February 15.

"SII has pledged that, along­
side supplying India, it will pri­
oritise the COVAX multilateral
solution for equitable distribu­
tion," Gavi added.

From an initial August target
of vaccine coverage for 300 mil­
lion  of  its  highest­risk  people,
India has upped the fi��gure by
about 100 million, adding pres­
sure on SII to crank up supplies.

COVAX says SII bound 
to supply virus vaccines

PT JYOTHI DATTA

Mumbai, April 9

American  healthcare  com­
pany Johnson & Johnson is in
talks with the Government to
initiate local trials to bring its
Covid­19 vaccine to India. This
would  be  a  shot  in  the  arm
for  the  Covid­19  immunisa­
tion programme, as  J&J’s  is a
single dose vaccine. 

“We are in discussions with
the  Government  of  India
with the objective of starting
a bridging  clinical  study  of
our Janssen COVID­19 vaccine
candidate in India, subject to
local  regulatory  approvals,”a
J&J  India  spokesperson  con­
fi��rmed. 

J&J  has  a  local  production
tie­up  with  Bological  E  and
the  latest  development  was
expected following the stated
support  from  United  States
President Biden’s administra­

tion  during  the  Quad  meet
last month. 

The  vaccine  has  received
the emergency use authorisa­
tion  in  the  US  in  late  Febru­
ary,  with  the  WHO  following
close  on  its  heels  and  giving
similar  approvals  in
mid­March.

The vaccine requires stand­
ard  storage  and  distribution
conditions,  but  has  been  re­
ceiving much attention inter­
nationally, for more than just
its one­shot convenience. The
vaccine’s  global  trials  were
done  even  as  the  South
African and Brazilian variants
of  the  coronavirus  were  on
the rise. Further, the vaccine’s
late stage trials were done on
a diverse population. 

More  recently,  the  African
Union  opted  for  the  J&J  vac­
cine over the AstraZeneca­Ox­
fordUniversity vaccine.

One­shot Covid vaccine:
J&J sets the ball rolling

OUR BUREAU

Kolkata, April 9 

Following the Central govern­
ment’s  directive  to  increase
capital  expenditure  to  boost
economy  and  backed  by  in­
vestments in heavy earth mov­
ing machinery and land, Coal
India  Ltd  (CIL)  registered  109
per  cent  growth  in  capex  in
FY21. 

The  state­owned  miner  en­
tailed a total capital expendit­
ure of ₹��13,115 crore in 2020­21,
compared  with  ₹��6,270  crore
during the previous fi��scal. The
growth in capex comes amid
the Covid slump and at a time
when the Centre had advised
CPSEs to scale up expenditure
to  boost  the  economy,  said  a
press statement issued by the
company. 

In  January,  the  country’s
largest miner had scaled up its
capital expenditure budget by
an additional ₹��3,000 crore re­
vising  it  to  ₹��13,000  crore  for
the ongoing fi��scal. This was a
30 per cent jump over its ori­
ginal capex target of ₹��10,000
crore for FY21. 

“The entire capital expendit­
ure  was  funded  through  in­
ternal  resources.  Capex
growth  during  all  the  four
quarters  of  FY21  was  signifi��c­
antly higher compared to pre­
vious year,” a senior company
offi��cial said in the statement. 

Coal India’s
capex doubles 
to ₹��13,115 crore 

PRESS TRUST OF INDIA

New Delhi, April 9

Realty fi��rm Embassy group is
in  an  advanced  stage  of  talks
with  global  investment  fi��rm
Blackstone  to  sell  its  ware­
housing  and  industrial  parks
business  at  an  enterprise
value of around ₹��1,800 crore,
sources said.

In  2015,  the  Bengaluru­

based  Embassy  group  had
formed  a  joint  venture  with
private  equity  fi��rm  Warburg
Pincus  to  build  industrial
parks.  Warburg  Pincus  has  a
70 per cent stake while the Em­
bassy group has a 30 per cent
shareholding in the joint ven­
ture  fi��rm  —  Embassy  Indus­
trial Parks.

According  to  sources,  the
Embassy  group  is  in  discus­
sion  with  the  Blackstone
group for the complete divest­
ment of the JV fi��rm. The deal is

likely to be completed during
this month, they added.

Embassy  group  spokesper­
son declined to comment. 

The  JV  is  developing  ware­
housing projects at Chakan in
Pune,  Sriperumbudur  and
Hosur in Tamil Nadu; Farrukh­
nagar  and  Bilaspur  in  Delhi
NCR;  and  Kothur  in  Hydera­
bad. The total portfolio of the
JV fi��rm is around 16 million sq
ft,  of  which  4  million  sq  ft  is
operational.

Last  year,  the  Embassy

group  was  in  talks  with  Ever­
stone­backed  Indopsace  and
ESR to monetise this business
but  the  deal  did  not
materialise.
Embassy group, led by Jitu Vir­
wani,  is  a  major  player  in  In­
dian  commercial  real  estate.
The  group,  along  with  Black­
stone,  launched  India's  fi��rst
Real  Estate Investment  Trust
(REIT)  in  2019  to  raise  ₹��4,750
crore through public  issue.  It
is  also  merging  its  projects
with Indiabulls Real Estate.

Enterprise value at

around ₹��1,800 crore

Embassy group in talks with Blackstone to sell warehouse biz 

SHOBHA ROY

Kolkata, April 9

India  could  reduce  its  de­
pendency  on  imported  coal
through  concerted  eff��orts  by
allowing more private players
to come in through commer­
cial  mining  and  by  focusing
on  improving  the  transport,
logistics  and  distribution  in­
frastructure,  said  Atanu
Mukherjee,  Co­chairman  and
Chief Executive Offi��cer, Dastur
Energy  and  MN  Dastur.  Coal
imports,  which  are  currently
hovering around 240­250 mil­
lion  tonne  (mt)  each  year,
could  be  brought  down  to
around  150  mt  over  the  next
four­to­fi��ve years, he said. 

Of  the  240­250  mt  impor­
ted stock, around 50­60 mt is
metallurgical  coal  which  is
used  for  production  of  steel
and has to be brought in from
outside as India does not have
the  necessary  resource.  An­
other  50  mt  of  low  ash  coal
import is unavoidable. The re­
maining 150 mt or so is essen­
tially thermal coal, which can
be  procured  domestically  by
ramping  up  productivity  of

existing  mines  and  bringing
in  more  private  players
through  commercial  mining
route,  he  said.  CIL  currently
produces  close  to  600  mt  of
coal,  another  200  mt  comes
from  captive  mines  and  the
rest is imported. 

As the share of private min­
ing goes up and the effi��ciency
of  the  distribution  system
and  production  of  coal  im­
proves,  imports  can  be
brought  down.  “With  more
companies  apart  from  CIL
participating  and  with  im­
provement  in  transport  and
logistics  infrastructure,  we
should  be  able  to  bring  this
down  signifi��cantly  over  the
next few years to say 50­60 mt
of thermal coal (and 100 mt of
metallurgical  and  low  ash
coal, so a total of about 150 mt
of imports). There needs to be
concerted eff��orts,” he said. 

Reliance on coal to stay
India’s demand for coal is not
likely  to  go  down  as  energy
needs  of  the  country  are
huge. 

The  country’s  power  con­
sumption is only one­third of
global  average  and  with  the
industry and retail consump­
tion growing, there would be
increasing demand for aff��ord­
able  baseload  power  from
coal.

There is scope for

improvement in

other areas too:

Dastur Energy CEO

‘Bringing more pvt players
can reduce coal imports’ 

OUR BUREAU

Bengaluru, April 9

Tanishq, the jewellery brand of
Titan Company, has unveiled a
new  brand  proposition  for  its
wedding  exclusive  sub­brand
Rivaah – ‘A Jewel for every Tradi­
tion’ for the millennial brides­
to­be.  The  collection  has  400
pieces  of  wedding  jewellery
that combine regional designs
with a modern look.

Focus on wedding
“In  India,  every  200  kms  the
food  changes,  the  language
changes  and  so  do  traditions
and rituals. In order to cater to
this diverse but very important
segment of the jewellery busi­
ness  Tanishq  created  a  sub­
brand  Rivaah,  launched  a  few
years  ago,  which  has  been
growing  in  stature  ever  since.
Rivaah caters to all communit­
ies, one person at a time, with a
pan­India  play  in  353  Tanishq
stores across 215 towns catering
to  tier  1,2,3,4  customers.  Cur­
rently, 21­22 per cent of our sales

comes  from  the  wedding  seg­
ment  but  the  opportunity  is
huge. At least 50 per cent of jew­
ellery  in  India  is  bought  for
weddings,  so  we  have  identi­
fi��ed it as a growth engine in the
last few years and expect contri­
bution from wedding jewellery
to  be  much  larger  in  Q1  of
FY2022 ” said Ajoy Chawla, CEO,
Titan Jewellery Division.

In a BSE fi��ling on Wednesday,
Titan  Company  said  its  Jew­
ellery Division continued to see
strong sales momentum in Q4
of FY 2021. Sharp decline in gold
prices during the quarter also
gave impetus to the consumer
demand  for  the  industry.
Strong growth has been seen in
both  metro  and  non­metro

towns.  Wedding  jewellery  has
been a strong growth driver for
the year and its share in overall
jewellery  revenue  has  in­
creased compared to last year.

Strong growth in TN
The division's hero market (in­
crease market share of Tanishq)
strategy,  of  making  various
local market specifi��c interven­
tions,  has  resulted  in  strong
growth in the Tamil Nadu mar­
ket,  which  has  traditionally
been a stronghold of regional
jewellers.  Despite  the  70  per
cent loss in retail sales in Q1 due
to lockdowns, the division has
exceeded the retail sales of pre­
vious year on a full year basis,
the company said in the fi��ling.

Weddings seen 

as growth engine

for the venture

New brand proposition for
Tanishq’s sub-brand Rivaah
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C®æÌÓÜrÃ… GgáPæàÐÜ®… Aív… ±æäÅpæûÜ®… ¶Üív… A¥ÝÄq (APèíqíW… 
Bwp… pÝÅ®…Õ¶ÜÃ… Aív… Äà¶Üív…) ¯¿áÊÜáWÜÙÜá 2016 (""ÃÜãÇ…Õ'') 
hæãñæWæ K©PæãÙÜÛ¸æàPÝ¨Ü PÜí±æ¯WÜÙÜ PÝÀá¨æ, 2013ÃÜ PÜÆí 124(6)ÃÜ 
PÜoár±ÝvÜáWÜÙÜ A®ÜÌ¿á HÙÜá ÊÜÐÜìWÜÙÜá ¯ÃÜíñÜÃÜÊÝX A¥ÜÊÝ A¨ÜQRíñÜ Öæbc®Ü 
AÊÜ˜Wæ wËvæív…WÜÙÜá PæÉçÊÜå… BWÜ©ÃÜáÊÜ ÐæàÃÜáWÜÙÜ®Üá° C®æÌÓÜrÃ… GgáPæàÐÜ®… 
Aív… ±æäÅpæûÜ®… ¶Üív… (""IC²G¶…'')Wæ ÊÜWÝìÀáÓÜ¸æàPÝXÃÜáñÜ¤¨æ.
 ÊæáàÈ®Ü ̄ ¿áÊÜáWÜÙÜíñæ PÜí±æ¯¿áá ¿ÞÊÜ ÐæàÃÜá¨ÝÃÜÃÜ ÐæàÃÜáWÜÙÜá IC²G¶…Wæ
ÊÜWÝìÊÜOæ¿ÞWÜ¸æàPÝWÜáñÜ¤¨æÁãà AíñÜÖÜ ÓÜíŸí«Ü±Üor ÐæàÃÜá¨ÝÃÜÄWæ 
ÊÜÞ×£ PÜÙÜá×Ô ©®ÝíPÜ 7®æà BWÜÓ…r, 2021ÃÜí¨Üá A¥ÜÊÝ A¨ÜÃæãÙÜWæ AÊÜÃÜÊÜÃÜ 
PæÉ çÊÜå… ÊÜÞvÜ¨Ü wËvæív…WÜÙÜ®Üá° ®ÜWÜ¨ÜáWæãÚÓÜÆá ÓÜãbÓÜÇÝX¨æ. D Äà£ 
ÊÜÞ×£ PÜÙÜá×Ô¨Ü ÐæàÃÜá¨ÝÃÜÃÜ ËÊÜÃÜWÜÙÜá ÊÜáñÜá¤ wËvæív… ËÊÜÃÜWÜÚÃÜáÊÜ 
±Üqr¿á®Üá° PÜí±æ¯¿á Êæ¸…Óæçp… Aí¨ÜÃæà www.tatacoffee.com
®ÜÈÉ ±ÜÅPÜqÔ¨Üáª ‘Investors Section' ®Üw Æ»ÜÂËÃÜáñÜ¤¨æ.
D ñÜñÜÕíŸí«Ü¨ÜÈÉ PæÙÜPÜívÜÊÜâWÜÙÜ®Üá° WÜÊÜá¯ÓÜ¸æàPæí¨Üá PæãàÃÜÇÝX¨æ.
G)  »è£PÜ ®ÜÊÜáã®æ¿áÈÉ ÐæàÃÜá Öæãí©ÃÜáÊÜÊÜÄWæ: ÖæãÓÜ ÐæàÃÜá 

ÓÜqìµPæàp…(p…Õ) WÜÙÜ®Üá° ËñÜÄÓÜÇÝWÜáÊÜâ¨Üá ÊÜáñÜá¤ IC²G¶…Wæ
ÊÜWÝìÀáÓÜÇÝWÜáÊÜâ¨Üá. ×àWæà ÊÜÞw¨Ü ®ÜíñÜÃÜ ¯ÊÜá¾ ÖæÓÜÃÜÈÉ 
®æãàí¨ÝÊÜOæ¿ÞXÃÜáÊÜ ÊÜáñÜá¤ ¯àÊÜâ Öæãí©ÃÜáÊÜ ÐæàÃÜáWÜÙÜá 
ÓÜÌ¿áíaÝÈñÜÊÝX ÃÜ¨ÝªWÜáñÜ¤Êæ.

¹)  ̄ àÊÜâ Ë¨ÜáÂ®Ý¾®Ü ®ÜÊÜáã®æ¿áÈÉ ÐæàÃÜáWÜÙÜ®Üá° Öæãí©¨ÜªÃæ: ¯ÊÜá¾ wÊÜÞÂp… 
TÝñæWæ IC²G¶…Wæ ÊÜWÝìÀáÓÜÇÝWÜ¸æàPÝ¨Ü ÐæàÃÜáWÜÙÜ®Üá° væ¹p… 
ÊÜÞvÜÇÝWÜáÊÜâ¨Üá.

©®ÝíPÜ 7®æà BWÜÓ…r, 2021ÃÜ JÙÜWæ  PæÉ   çÊÜå… ¸ÝÃÜ¨æà C¨ÜªÈÉ ¿ÞÊÜâ¨æà 
ÓÜãaÜ®æ ¯àvÜ¨æà PÜí±æ¯¿áá DQÌq ÐæàÃÜáWÜÙÜ®Üá° IC²G¶…Wæ 
ÊÜWÝìÀáÓÜáñÜ¤¨æ. ÓÜíŸí˜Ô¨Ü ÐæàÃÜá¨ÝÃÜÃÜá PæÉ   çÊÜå… ÊÜÞvÜ¨Ü wËvæív… 
ÊÜáñÜá¤ ÐæàÃÜáWÜÙÜá CÊæÃÜvÜ®Üã° IC²G¶…¯í¨Ü ®ÜÊÜáã®æ IC²G¶…-&5 GíŸ 
¯WÜ©ñÜ ®ÜÊÜáã®æ¿áÈÉ B®…Çæç®… PæÉ   çÊÜå… ÊÜÞvÜŸÖÜá¨ÝXÃÜáñÜ¤¨æ ÊÜáñÜá¤ ×àWæ 
PæÉ   çÊÜå… ÊÜÞvÜáÊÝWÜ ÃÜágá ÊÜÞw¨Ü (PÜí±Ü¯¿áÈÉ ¨ÝSÇÝXÃÜáÊÜ ÊÜÞ¨ÜÄ 
ÃÜágáË®Üíñæ) »è£PÜ ±ÜÅ£¿á®Üá° IC²G¶…&5 ®ÜÈÉ £ÚÔÃÜáÊÜíñÜÖÜ ¯WÜ©ñÜ 
¨ÝSÇæWÜÙæãí©Wæ PÜí±æ¯¿á ®ÜãvÜÇ… A˜PÝÄWæ ÓÜÈÉÓÜ¸æàPÝWÜáñÜ¤¨æ. ÓÜ¨ÜÄ 
¯¿áÊÜá¨Ü®ÜÌ¿á IC²G¶…Wæ ÊÜWÝìÀáÓÜÆ³or ÐæàÃÜá/PæÉ   çÊÜå… ÊÜÞvÜ¨Ü 
wËvæív… ŸWæX®Ü PæÉ   çÊÜå…WÜÙÜá CÃÜáÊÜí£ÆÉ.
¿ÞÊÜâ¨æà ÓÜ³ÐÜr®æ ËÊÜÃÜOæWÜÙÜá ¸æàPÝX¨ÜªÈÉ, ÓÜíŸí«Ü±Üor ÐæàÃÜá¨ÝÃÜÃÜá 
PÜí±æ¯¿á ÄiÓÝóÃ… ÊÜáñÜá¤ pÝÅ®…Õ¶ÜÃ… Hhæíp…ÕWÜÙÝ¨Ü qGÓ…BÃ… 
¨ÝÃÜÐÜÖÝ PÜ®ÜÕÇ…pæíp…Õ  ±æùÊæàp… ÈËápæv…ÃÜÊÜÃÜ®Üá° Ô&101, 1®æà 
ÊÜáÖÜw, 247 ±ÝP…ì, ÇÝÇ… ŸÖÜ¨ÜãÃ… ÍÝÔŒ ÊÜÞW…ì,  ËPæãÅàÈ ÊæÓ…r, 
ÊÜááí¸æç&400 083, ¨ÜãÃÜÊÝ~: +91 22 6656 8484,  ¶ÝÂP…Õ: +91 22 
6656 8494, C&ÊæáàÇ… Iw: csg-unit@tcplindia.co.in D ÊÜáãÆPÜ 
ÓÜí±ÜQìÓÜŸÖÜá¨ÝX¨æ.
 pÝpÝ PÝµ ÈËápæv… ±ÜÃÜÊÝX
ÓÜ§ÙÜ: ¸æíWÜÙÜãÃÜá A®ÜíñÜ ÊÜáã£ì G®….
©®ÝíPÜ: 9®æà H²ÅÇ…, 2021           PÝ®Üã®Üá&ÊÜááSÂÓÜ§ ÊÜáñÜá¤ PÜí±æ¯ PÝ¿áì¨ÜÎì

ÓÜãaÜ-®æ
(Ë±æäÅà ÈËápæv…®Ü DQÌq ÐæàÃÜá¨ÝÃÜÃÜ WÜÊÜá®ÜPÝRX)

PÜí±Ü¯¿á ÊÝÑìPÜ ÊÜÃÜ©WÜÙÜá ÓÜãaÜ®æWÜÙÜá, ÊÜÂÊÜÖÝÃÜ ±ÜñÜÅWÜÙÜá/A®ÜáPÜãÆ 
ÊÜÞ×£WÜÙÜ®Üá° Ë¨ÜáÂ®Ý¾®Ü ®ÜÊÜáã®æ¿áÈÉ PÜÚÓÜáÊÜâ¨ÜPÝRX C®Üã° ñÜÊÜá¾ C&ÊæáàÇ… 
ËÙÝÓÜ A¥ÜÊÝ ¸ÝÂíP… TÝñæ¿á ËÊÜÃÜWÜÙÜ®Üá° ®æãàí¨ÝÀáÔPæãÙÜÛ¨Ü 
Ë±æäÅà ÈËápæv… (""PÜí±Ü¯'')®Ü ÓÜ¨ÜÓÜÂÃÜ®Üá° PæãàÄPæãÙÜáÛÊÜâ¨æà®æí¨ÜÃæà, 
ñÝÊÜâ Ë¨ÜáÂ®Ý¾®Ü ®ÜÊÜáã®æ¿áÈÉ ÐæàÃÜáWÜÙÜ®Üá° Öæãí©ÃÜáÊÜÊÜÃÝX¨ÜªÃæà ñÜÊÜá¾ 
C&ÊæáàÇ… ËÙÝÓÜ ÊÜáñÜá¤ ¸ÝÂíP… TÝñæ¿á ËÊÜÃÜWÜÙÜ®Üá° ñÜÊÜá¾ ¯PæÒà±Ü¨ÝÃÜÃÜá 
A¥ÜÊÝ ̄ PæÒà±Ü¨ÝÃÜ »ÝX¨ÝÃÜ(ÃÜ) ÊÜáãÆPÜ ®æãàí¨ÝÀáÔPæãÙÜÛñÜPÜR¨Üáª, ÖÝWÜã 
»è£PÜ ®ÜÊÜáã®æ¿áÈÉ ÐæàÃÜáWÜÙÜ®Üá° Öæãí©¨ÜÊÜÃÝX¨ÜªÈÉ C&ÊæáàÇ… ËÙÝÓÜ 
ÖÝWÜã ¸ÝÂíP…  TÝñæ¿á ËÊÜÃÜWÜÙÜ®Üá° ÈUñÜÊÝX PÜí±Ü¯¿á ÄiÓÝóÃ… ÊÜáñÜá¤ 
ÐæàÃÜá ÊÜWÝìÊÜOæ¿á Hhæíp…ÃÝ¨Ü Pæµ®… pæPÝ°ÆiàÓ… ±æùÊæàp… ÈËápæv…,  
einward.ris@kfi ntech.com®ÜÈÉ A¥ÜÊÝ ÓæÈ¯¿áí, ±ÝÉp… 31 ÊÜáñÜá¤ 
32, WÜbcaèÈ ¶æç®Ý¯Ò¿áÇ… wÔóP…r, ®ÜPÜÅÊÜáWÜávÜ, Öæç¨ÜÃÝ¸Ý¨…&500 032& 
D ËÙÝÓÜ¨ÜÈÉ ®æãàí¨ÝÀáÔPæãÙÜáÛÊÜâ¨ÜPÝRX ÓÜÈÉÓÜ¸æàPÜá.
PÝ±æäàìÃæàp… ÊÜÂÊÜÖÝÃÜWÜÙÜ ÓÜbÊÝÆ¿áÊÜâ ÖæãÃÜwÔÃÜáÊÜ 
ÓÝÊÜÞ®ÜÂ ÓÜáñæã¤àÇæ ÓÜí. 14/2020 ©®ÝíPÜ H²ÅÇ… 8, 2020 ÊÜáñÜá¤ 
ÓÝÊÜÞ®ÜÂ ÓÜáñæã¤àÇæ ÓÜí. 17/2020 ©®ÝíPÜ H²ÅÇ… 13, 2020ÃÜ 
±ÜÅPÝÃÜÊÝX,  2021&22 ÃÜ B¦ìPÜ ÊÜÐÜì¨ÜÈÉ PÜí±Ü¯¿áá ÐæàÃÜá¨ÝÃÜÃÜ 
ÓÜíÊÜÖÜ®Ü  ±ÜÅQÅÁáWÜÙÜ®Üá° ÓÜQÅ¿áWæãÚÓÜÆá ÖæaÜácÊÜÄ ÊÜÂÊÜÓæ§¿á®Üá° 
ÊÜÞw¨Üáª, ÓÜ¨ÜÓÜÂÃÜá https://www.wipro.com/investors/. 
ÈíPÜ®Üá° ±ÜÅÊæàÎÓÜÊÜ ÊÜáãÆPÜ AÊÜÃÜ C&ÊæáàÇ… ËÙÝÓÜWÜÙÜ®Üá° 
A±…væàp… ÊÜÞvÜÆá PæãàÃÜÇÝX¨æ.

Ë±æäÅà ÈËá-pæv…
®æãàí¨Ý-ÀáñÜ PÜdæà-Ä: ¨æãvÜxPÜ®æ°ÈÉ, 
ÓÜhÝì-±ÜâÃÜ ÃÜÓæ¤, ¸æíWÜ-ÙÜãÃÜá 560 035
¨Üã: +91&80&2844 0011
CIN: L32102KA1945PLC020800
Email: corp-secretarial@wipro.com
Website: www.wipro.com 

Ë±æäÅà ÈËá-pæv… ±ÜÃÜ-ÊÝ-X
©®ÝíPÜ: H²ÅÇ… 9, 2021   Gí ÓÜ®Ý-EÇÝÉ TÝ®…
ÓÜ§ÙÜ: ¸æíWÜ-ÙÜã-ÃÜá      PÜí±Ü-¯ PÝ¿áì-¨Ü-Îì

07ÍÜ¯ÊÝÃÜ  -10.4.2021  ¸æíWÜÙÜãÃÜá hÝ×àÃÝñÜá

CAUTION - Readers are advised to make 
appro-priate enquiries while responding to 
advertisements in these columns. Kannada 
Prabha  Publications Ltd., does not vouch for 
any claims made by the advertisers. The 
Printer, Publisher, Editor and Owner of 
Kannada Prabha Publications Ltd., shall not be 
held responsible/liable for any consequences, 
in case such claims are found to be false.
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